
Zur Erweiterung unseres Teams am Standort Planegg (bei München) suchen wir eine/n :

Vertriebsingenieur - Key Account Manager (m/w)

_Ihre Aufgaben
      • Umsatzplanung und Umsatzverantwortung
      • Optimierung von Schlüsselkunden (Key Accounting)
      • Aufbau von Neukunden
      • Design-In von innovativen Lösungen bei strategischen Kunden
      • Schnittstellenaufgaben innerhalb der eigenen Organisation 
        (Line Management und Applikation) 

_Ihr Profil
      • Studium der Elektro- und Informationstechnik, des Wirtschaftsingenieurwesens oder eine 
        vergleichbare Ausbildung 
      • Berufserfahrung im Vertrieb erklärungsbedürftiger Halbleiterprodukte, bevorzugt in den 
         Bereichen Automotive, Industrieelektronik und Displays
      • Sicheres Auftreten, Verhandlungsgeschick und Kommunikationsstärke 
      • Setzen von Prioritäten und Fixierung realistischer Ziele
      • Fundierte Kenntnisse und sicherer Umgang mit allen MS Office-Anwendungen und 
        Internet 
      • Sehr gute Kenntnisse der deutschen und englischen Sprache in Wort und Schrift
      • Reisebereitschaft

_Wir freuen uns auf Sie! 
Besuchen Sie uns auf unserer Website www.atlantikelektronik.com

Informationen zu unserem sozialen Engagement finden Sie auf www.initiative-doit.de.

Für Rückfragen steht Ihnen Frau Thimet (M.Thimet@atxx.de) gerne zur Verfügung. Wir freuen 
uns auf Ihre Bewerbung unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihrer Verfügbarkeit. Bitte 
senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen unter Angabe der Kennziffer KAM_M/05-2017 per 
E-Mail oder Post an:

Atlantik Elektronik GmbH
Frau Michaela Thimet
Fraunhoferstr. 11 a
82152 Planegg
Telefon: 089/89 505-0
E-Mail: personal@atxx.de
www.atlantikelektronik.com

Atlantik Elektronik GmbH ist führender Technologievermarkter und Design-In-Spezialist 
innovativer Halbleiterprodukte und Halbleiterlösungen für den High-End-Bereich 
wachstumsorientierter Märkte. Das Unternehmen bietet als Solution Provider zahlreiche 
Leistungen an, um den Kunden bestmöglich entlang der gesamten Wertschöpfungskette 
zu unterstützen. Darunter zählen neben der Standard Distribution vor allem die technische 
Konzeptionierung, Projektierung, kundenspezifische Hardware-/Software-Entwicklung 
sowie Unterstützung in der Produktion.

_Wir bieten
      • Eine zielorientierte Tätigkeit in einem dynamischen Unternehmen, welches über dem 
         Branchendurchschnitt wächst
      • Vertrauen und gegenseitige Achtung als Basis für unsere Zukunft
      • Langfristige, erfolgreiche und attraktive Zusammenarbeit
      • Individualität, offene Unternehmenskultur und kurze Kommunikationswege
      • Übernahme sozialer Verantwortung
      • Entwicklungsmöglichkeiten und ein attraktives Einkommen mit Erfolgsvergütung sowie 
        Firmenwagen auch zur privaten Nutzung


